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Nu doper vi om Sveriges mest
salda golvvarme

— nytt namn, flera produktforbattringar och
samma goda service

Under 2018 byter T2 golvvarme namn till RAYCHEM golvvdarme. Micael Karlsson ar Product Marketing Manager Nordic
pa nVent och har mer dn 30 ars erfarenhet i foretaget. Han kan produkterna utan och innan, vet hur det var forr och
hur det ar tankt att det ska bli framover. Vi later honom beréatta varfor namnbytet gors och vad det innebar.

Text: Cia Lindau
Foto: Carolin Freiholtz och nVent

— Vi byter for att bli mer enhetliga i vart
erbjudande. Vi vill ocksa bygga vidare pa
det internationellt starka varumarke som
RAYCHEM ér.

| samband med att vart foretag byter
namn fran Pentair till nVent passar
vi pa att genomfora bytet fran T2 till
RAYCHEM. Det kanns logiskt.

RAYCHEM kopte upp Thorin & Thorin
redan 1998 men av sentimentala skal
och tradition behdll man da varumérket
T2 i Sverige eftersom det var sa in-
arbetat hos svenska elinstallatorer.

— | dvriga nordiska lander och Europa
gar alla golvvarmeprodukter fran nVent
redan under varumarket RAYCHEM. Nu
kommer allt att hdnga ihop pa ett béattre
satt under RAYCHEM, bade i Sverige och
utomlands.

Starkt varumarke inom industrin
Inom industrisektorn &r RAYCHEM redan
ett etablerat och valkant varumarke som
forknippas med paélitliga och kvalitativa
produkter for kravande miljoer.

Aven de produkter nVent erbjuder

| samband med att vart foretag byter namn fran Pentair till nVent passar vi pa att genomfora
bytet fran T2 till RAYCHEM. Det kanns logiskt, menar Micael Karlsson,
Product Marketing Manager.

for frostskydd, hangrannor och stupror,
snosmaltning och tappvarmvatten har
varumarket RAYCHEM.

- Produkterna vi saljer till den svenska
industrin har hetat RAYCHEM under
minst 50 ar sa vi vet att kunderna har
fortroende for namnet.

Forbattrande forandringar
Produkterna f&r nya e-nummer, och de
kommer att uppdateras automatiskt
sa det ar inget man som kund behover
ténka pa.

Rent tekniskt blir det heller ingen storre
skillnad, alla nya och gamla produkter ar
kompatibla.

- Véara mest populdra produkter,
T2Bla och T2R6d, kommer fortsatt
ha T2 i namnet, s& férandringen ar
inte dramatisk. Dessutom ar skalet pa
T2Rod-kabeln mérkt med RAYCHEM sé
manga av vara kunder &r redan bekanta
med namnet.

Samtidigt som namnbytet infors flera
forbattringar av golvvarmeprodukternas
forpackningar.

— Vi har lyssnat péa véra kunders feed-
back och gett vara nya férpackningar en
forbattrad kabelspole som gor kabeln
|attare att rulla ut. Dessutom ingar nu-
mera SENZ, var mest moderna termo-
stat som standard i flera forpackningar.

Samma goda service

- Sjalvklart kommer support fran nVents
kompetenta ute- och innesaljare fort-
farande att ing4, likasa radgivning och
assistans fran serviceavdelningen om
nagot skulle ga fel. Det & samma tele-
fonnummer som tidigare och samma
manniskor som svarar, sa dar &r det inga
férandringar. m

Las mer om namnbytet
och forandringarna pa
www.T2blirRAYCHEM.se
eller tala med din
nVent-kontakt.

Du vet vdl om att vi dven
byter foretagsnamn?
Sedan 1 maj 2018 heter
vi nVent. Lds mer pa
nVent.com

rteni ett rum okar alltid
olvvdrme, siger
Karlsson.
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T2Bla och T2Rad

> Ny forbattrad kabelspole, forenklar utrullning och underlattar installation.

> SENZ, vér basta och mest moderna termostat ingar. | dessa paket kommer SENZ med vit
centrumplatta och ram i farg RAL9003 (typ Exxact), samt en extra centrumplatta i vit farg
RAL9010 (Elko).

QuickNet

> Ny uppdaterad kabel med halogenfritt hdlje.

> Nat med forbattrad vidhaftning.
> SENZ, var bista och mest mod-
erna termostat ingdr. | dessa paket
kommer SENZ med vit centrum-
platta och ram i farg RAL9003 (typ
Exxact), samt en extra centrum-
platta i vit farg RAL9010 (Elko). [ RAYCHEM firdipa golosirmepaket
Kommer SENZ wed vit owtrm/%zﬂ‘a
vch ram | firg KAL9003 (typ
50)“102/*/, samt en extra wfrf/‘m/%zﬁa

/ vit fixg RAL9070 (ElHs).




Golvvarme

av renoveringen

Nar svenska villadgare renoverar
sina badrum ar golvvdarme en
sjalvklarhet for att oka bade kom-
fort och standard. Allt oftare laggs
golvvarme aven i andra utrymmen
sasom kok, entréer, tvattstugor eller
hela vardagsrum. Vi har fatt folja
med elektrikern Peter Hjalmarsson
nar han installerar golvvarme pa
fyra stallen i en villa.

Text: Cia Lindau
Foto: Carolin Freiholtz

| Kungsbacka, sdder om Goteborg, ligger
Br. Hjalmarssons Elektriska AB. De utfor
alla typer av elinstallationer hos privat-
personer och fastighetsforvaltare, men
ocksa hos foretag och i butiker.

Peter Hjalmarsson dger och driver
foretaget tillsammans med sin farbror
Bernt som varit med fran starten 1978.

— Sjalv borjade jag 1990 och har lart
mig allt frdn grunden, berattar Peter.

RAYCHEMs produkter overlagsna
Peter ar behorig elinstallator och utbildad
Certified PRO-installator. Han har arbetat

Y

nvent

ar en sjalvklar del

med RAYCHEMs produkter (tidigare T2)
under hela sitt yrkesliv.

- Jag lagger ca 20 golvvarmeanlagg-
ningar per ar och har vid nagra tillféllen
provat golvvarme fran andra leveran-
torer. Men inga produkter &r battre an
RAYCHEMSs, de ar klart 6verlagsna, sager
han.

- Jag anvéander oftast T2BI3, det ar
en tunn och foljsam serieresistiv kabel,
vilket gor forlaggningen valdigt smidig.
Den nya termostaten SENZ ar enkel
att installera och framfor allt mycket »

—
g {
Peter Hjalmarsson, elinstallator med Certified PRO-behdrighet, installerar
cirka 20 golvvarmeanlaggningar per ar.



enklare for slutkunden att anvanda, an
andra varianter, sager Peter.

En annan positiv sak med RAYCHEMs
produkter ar att de ar alltid latta att fa
tag i, alla grossister har dem hemma
och jag kan képa dem samma dag om
det skulle behovas, fortsatter han.

Totalrenovering vid kop

Peter tar med oss pa ett jobb i centrala
Kungsbacka. Objektet ar en klassisk
enplansvilla med kéllare fran 60-talet,
komplett med tidstypiska detaljer som
rod fasadsten och gillestuga med
Oppen spis.

Huset &r nyligen salt men innan de
nya dgarna flyttar in ska en totalrenover-
ing och dranering av grunden genom-
foras for att ge huset en modern kansla
och forbattrad funktion.

— Inomhus ar allt ar utrivet dnda in
till trastommen. Vi ska dra om all el
installera en ny elcentral, spotlights och
sjalvklart golvvarme, beréattar Peter.

Det ska installeras golvvarme i fyra
utrymmen: toalett, badrum, tvattstuga
och entré.

Samtliga anlédggningar bestar av
T2BIla och termostaten SENZ WIFI, som
kan styras via en app i mobilen och med
bade rums- och golvgivare som kénner
av temperaturen i rummet.

Forlaggning med ratt matt
| badrummet pa ovanvaningen har
arbetet satt igéng.

Over betonggolvet har en golvspén-
skiva lagts och pa den ett tunt armer-
ingsnat. Peter ldgger ut och monterar
fast golvvarmekabeln i natet med sma
buntband.

— Det ar viktigt att kabeln ar jamnt
fordelad. Innan man borjar installera bor
man ocksa méta noga sa att kabelns
langd racker till hela utrymmet, speciellt
nar man anvander en serieresitiv kabel
som T2Bl4 eftersom den inte kan skarvas.

— Vid toaletter och golvbrunnar ar det
bra att inte ga for néra. Vid brunnen ska
det finnas plats for fall och ibland kan
toaletter fortfarande skruvas fast i gol-
vet och da far inte kabeln vara i vagen,
berattar Peter.

N&r golvvarmekabeln &r pa plats mon-
terar Peter givaren i golvet och kon-
trollmater kabeln. Sen ar det dags att
flytspackla golvet, kakla vaggarna och
lagga klinkers.

Palitlig produkt med modern touch
Nar det ar klart kommer Peter tillbaka
for att installera och programmera
termostaten. D3 utfors ocksa en sista
kontroll att anldggningen fungerar som
den ska.

Under installationsarbetet tittar villans
nya agare Stefan Hultengren forbi.

Han &r sedan manga ar kund till
Peter och har tidigare erfarenhet av
bade T2BIa och den sjalvbegréansande
golvvarmekabeln T2Rad.

— Det var sjalvklart att vélja dem aven
till detta hus. Med den nya termostaten
SENZ WIFI far vi nu dessutom mgjlighet
att styra anldggningarna och halla koll
pa energiforbrukningen via en app. Det
kanns valdigt bra och modernt, sager
Stefan.

Support utover det vanliga
Peter lyfter garna annu en fordel med
att valja RAYCHEM och det ar servicen.

- Vi f&r grym support av nVent, séger
han och talar valdigt val om alla pa
kundservice, speciellt Patrik Borjesson
inneséljare pa kontoret i MdIndal. Patrik
arbetar egentligen numera med norska
kunder men har kvar nagra svenska
tack vare de personliga relationer som
byggts upp under manga ar.

nVent erbjuder ocksé hjalp att hitta
ratt produkter och gora berakningar
utifrdn de specifika forhallandena pa
olika objekt.

— Det &r en valdigt bra service som
underlattar mycket, speciellt for en min-
dre firma som vi &r, avslutar Peter. m

Detta ar Certified PRO

Certified PRO ar nVents
kvalitetsprogram for behériga
elinstallatorer, som vill erbjuda sina
kunder det allra basta. Certified
PRO ar ett mervarde for kunden
och en konkurrensfordel for
installatoren.

Certified PRO innebar kostnadsfri
kunskap for installatoren - extra
lang garanti for kunden.

Certified PRO-program finns for
varmekabelsystem for:

+ Hangrannor och stupror

- Golv

RAYCHEM varmhaller ror

pa Varo

Ca 2 mil norr om Varberg i Halland
ligger den lilla orten Varobacka.
Lange har den varit starkt forknippad
med det pappersbruk som legat har
sedan 1972. Idag ar anlaggningen
en av varldens storsta och mest
moderna massaindustrier. For att
sakra produktionen i alla vader har
de installerat stora mangder
RAYCHEM varmekabel for
frostskydd och varmhallning.

Text: Cia Lindau
Foto: Carolin Freiholtz

Mellan 2015-2016 genomférdes Ex-
pansion Varo, ett utbyggnadsprojekt av
massaindustrin pa Sodra Cell Varo. Efter
en investering pa 4 miljarder SEK fick
anlaggningen bland annat nytt kokeri
och nytt sagflislager.

Dessutom kunde produktionen okas
fran 425 000 ton till 700 000 ton massa
per ar. Nar anlaggningen invigdes i
september 2016 var den en av varldens
storsta, mest moderna och mest ener-
gieffektiva anlaggningar for produktion
av barrsulfatmassa, en rdvara som
anvands till mjukpapper, specialpapper,
férpackningar och tryckpapper.

Palitlig leverantor

Claes Samuelsson &r konsult pa JWR
Engineering AB och har arbetat for Sodra
Cell Varo i mer an tre ar.

Under Expansion Varo var han delpro-
jektledare inom el for tre fabriksdelar och
ansvarade for mycket av den elektriska
infrastrukturen, framst pa de nybyggda
delarna dar de senaste installationerna
av varmekabel gjorts.

— Det har varit en spannande resa i ett
stort projekt dér en hel del varmekabel
har installerats. Vi har arbetat pa flera
platser pa omradet och anvéant oss av
olika installatorer. Allt medan massa- »




o
-, 0 i mer an tre ar och har haft en viktig

ges SamuelSson har arbetat pa Sodra
Xpansion Varo.
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VART ATT TANKA PA

Funktionerna frostskydd och varmhallning kravs for att sakerstalla produktionen pa Sodra Cell Varg,
och som du nu vet ligger det en hel del planering, material och installationsarbete bakom dem. Sa
nasta gang du snyter ditt barn med en pappersnasduk, torkar upp i koket med en bit hushallspapper
eller kastar en pappersforpackning i atervinningen, tank da pa att ett par kilometer varmekabel fran
RAYCHEM kan ha spelat stor roll under tillverkningen av ravaran till dessa produkter.

S

produktionen varit i full gang, berattar
Claes. Att valet av varmekabel och tillbe-
hor foll pa produkter fran RAYCHEM var
ingen tillfallighet.

— For mig ar RAYCHEM det enda alter-
nativet. Deras varmekabel héller god
kvalitet och jag har anvant den under
manga ar, i manga olika projekt, séger
Claes.

Sedan lange har han en god relation
med Patrik Alfredsson som ar séljans-
varig Sverige Industri pa nVent och den
som hanterat order och leveranser till
projektet.

— Patrik star for service, och ar
mycket latt att samarbeta med, intygar
Claes. Han lyfter speciellt den vardefulla
berakningshjélp han far, nagot som
underlattar projekteringsarbetet.

- Jag uppger bara rorlangd och
dimension, om det ska vara frostskydd
eller varmhallning, vilken temperatur
roret ska halla och hur tjock isoleringen
ska vara. Sedan raknar Patrik ut precis
vilken utrustning som behovs for att
uppna onskad effekt, berattar han.

Patrik har ocksa tidigare erfarenheter
av massabruket.

— Sodra Cell Varg har varit var kund i
manga ar, och vi har hittills levererat ca
20 km varmekabel dit. Under Expan-
sion Varo var vi huvudleverantor av
frostskydd, sager han.

Viarmekabel haller flodet igang

Pa Sodra Cell Varo finns en stor mangd
rorbryggor utomhus, dessa binder sam-
man de olika processerna och enheter-
na. | dessa leds ror som transporterar

olika typer av vatten, med olika grader
av rening men ockséa anga, medier som
maste frostskyddas och i vissa fall dven
varmhaéllas for att hallas flytande i alla
vader.

For att medierna ska kunna halla
temperaturer mellan 5-120 °C har tva
varianter av RAYCHEM sjalvbegran-
sande varmekabel monterats, BTV och
XTV. BTV har huvudsakligen anvants
till rér med dricksvatten, sprinklers och
nodduschar medan XTV har anvants till
ror med processvatten.

Kablarna bygger pa samma teknik
som RAYCHEM T2Rad fér inomhusbruk,
men for industrin ar de grovre, tal mer
péfrestning och kan avge hogre effekt.

— Inom processindustrin anvands
oftast en sjalvbegréansande kabel
eftersom den ér lattare att anpassa till
ventiler och avstick. Den ar dessutom
ATEX-klassad och kan darmed anvandas
i explosiva miljoer, berattar Patrik.

Installation i flera steg
Monteringen av varmekablarna pa réren
gjordes nere pa marken (se illustration).

— | detta moment var det mycket
viktigt att kablarna monterades pa exakt
ratt stélle for att passa ihop med de
andra rordelarna nar de sen samman-
fogades, berattar Claes.

Arbetet med att montera och svetsa
ihop de olika delarna uppe i rorbryggor-
na skedde framst fran stéllningar men
pa vissa stéllen kravdes en kran for att
installatorerna skulle komma at.

Varmekablarna anslots sedan till
ett antal automatikskap med ter-

SA HAR MONTERAS RAYCHEM VARMEKABEL PA SEKTIONER AV RORBRYGGOR
Varmekabeln monteras pa roret med glasfibertejp. Sedan isoleras réret och férses med
ytbekladnad i plat. Nar flera rordelar ska sammanfogas lamnas en bit av varje dnde fri. Efter
att sektionerna lyfts pa plats i rérbryggan, monteras och svetsas roren ihop. Vid varje skarv

monteras en dosa i vilken sjélva kabelskarven placeras. Vissa skarvdosor
fungerar d@ven som anslutningsdosor och har da en matarkabel -

ansluten till sig. Nar dosan &r pa plats isoleras och

ytbekldds dven omradet kring skarven.
Dosan gar da upp genom isolering och
ytbeklddnad for att vara latt tillganglig
for underhall och eventuell

felskning.

mostatreglering, sakringar och jord-
felsbrytare som finns utplacerade i
anlaggningen. Genom dessa matas el
ut i vdrmekablarna fran stallverk eller
undercentraler.

Temperaturgivarna som styr an-
ldggningen pé Sodra Cell Varg sitter
utomhus, vilket gor att anldggningen slar
tillinnan det blir frost for att sékerstélla
produktionsflédet.

Vid varje rorande monterades and-
avslut pa varmekablarna. Dessa har fem
starka LED-dioder som avger ett gront
sken nar anlaggningen ér tillslagen och
visar tydligt att varmekabeln ar span-
ningssatt anda ut i kabeldnden.

— Tack vare ett prisma som fordelar
ljuset kan man se skenet bra, oavsett
fran vilken vinkel man tittar pa dndavslu-
tet, dven om det ar ljust ute, berattar
Patrik.

Smidig dokumentation

Forutom varmekabel, tillbehor och fast-
material har nVent aven levererat design
och ritningar.

— | designmomentet raknar vi ut vilken
typ av kabel som behdvs, hur mycket
och hur den ska dras och anslutas. Vi
placerar dven ut kopplingsdosor, and-
avslut och eventuella temperaturgivare,
sager Patrik.

| ritningen, som kallas tracingisometri,
samlas all information om anlaggningen,
bland annat vilka produkter som installe-
rats, uppgifter om temperatur och effekt.

— Det &r valdigt smidigt att fa all
information samlad i ett enda dokument.
Mycket bra att ha om man behover
skarva eller bygga ut en installation. Da
kan man till exempel tydligt se var man
ska placera ut nya termostater sa att de
passar till ror och kabeldragning, sager
Claes.

— Tracingisometrin kan anvandas av
flera parter som installatorer, underhalls-
personal och konstruktorer. Tack vare
att de slipper leta efter information i flera
olika dokument underlattas deras arbete
och risken for manskliga fel minskar,
sager Patrik. m




T2, fran Hindas till varlden

— berattelsen om hur ett innovativt familjeforetag med en
unik foretagskultur erovrade varlden med sina varmekablar

nVent ar ett globalt foretag som erbjuder ett brett sortiment av produkter for golvvarme, frostskydd, varmhallning
inom industri och komfortvarme till privata bostader. | denna stora organisation finns en historia som borjade med en
man fran Hindas, en cykel och hans ambitioner. Hans idéer lever vidare och varmer idag golv over hela varlden. Tva
profiler som varit med @nda sen Thorin & Thorin-eran guidar oss genom artionden av framgang.

Text: Cia Lindau
Foto: Eva Blomdahl

Lasse Alsterberg har precis gatt i pen-
sion men arbetade tidigare bland annat
som marknads- och forséljningschef,
svensk VD och avslutningsvis som
forsaljiningschef Europa pa Pentair. 1986
borjade han som marknadschef pa
Thorin & Thorin.

Samma ar borjade dven Jan Jonsson
pa foretaget, da som servicetekniker,
idag arbetar han som global férsaljnings-
chef, affarsomrade Thermal Manage-
ment pa nVent.

De berattar en historia som I6per langt
over tre generationer, fran Hindas och ut
i varlden.

Innovation och ambition

Hindas ar en liten ort mitt emellan
Géteborg och Boras,
mest kand for sina

Redan i slutet av forsta varldskriget reste
Edvard runt i Sverige for att sélja kon-
takter, stickproppar och strombrytare.
1934 grundade han foretaget Thorin &
Thorin och erbjod da alla maojliga sorters
produkter inom elbranschen, ndgot som
kunde liknas vid ett embryo till elgrossist.
Kontor och lager fanns pa Sten Sture-
gatan 8 i Goteborg och darifran cyklade
Edvard ut till stadens elforetag.

= Vi har hort historier om hur han
brukade ha med sig en stor Iada fylld av
produkter. L&dan tomde han ut pé en
bank hos kunden, sopade sen tillbaka allt
ner i ladan forutom en sak som han lyfte
upp och sa "Det dar ska du inte bry dig
om men detta, det ska du ha”, berattar
Jan. En forsélj-
ningsteknik som

skidspar och sin “En battre reklam- REERES

hoppbacke, populara yta var svar att

utflyktsmal pa den
tiden orten fort-

farande var snosaker. (30]§ betydElse

Harifran kom
Edvard Thorin, en

driven ung man varmekabeln och

med idéer och

framgangsrik.
Edvard var langt

hitta och den hade fore sin tid nar det

gallde att arbeta
internationellt. Han

for intresset for képte tidigt in pro-

dukter fran, och sa-
marbetade med, flera

ambitioner. Under Thorin & Thorin" agenturer och foretag

forsta varldskriget
tjanstgjorde han som
ryttmastare i kavalleriet och aven om
intresset for hastar bestod hela livet s&
var det som séljare han fick sina stora
framgangar.

i bade Storbritannien
och Tyskland.

Det resulterade i att Thorin & Thorin
blev deras representant i Sverige och pa
sa séatt kunde foretaget erbjuda unika
produkter pa den svenska marknaden.

N

nVént

Expansion och produktutveckling
1945 tar Bengt Thorin, Edvards son, dver
driften av foretaget. Precis som sin far
var han bade driven och langt framme
nar det gallde utvecklingen av bade
elprodukter och forsaljning.

Han reste runt i hela Sverige med tag
for att besoka kunder. Under hans led-
ning fick Thorin & Thorin allt fler
uppdrag fran olika agenturer, manga
av dem tyska tillverkare, och foretaget
utvecklades till ett handelshus. | slutet
pa 40-talet var Bengt med och intro-
ducerade varmekabeln till den svenska
marknaden.

Pyrotenax pa Ullevi

En av produkterna Thorin & Thorin sélde
da var Pyrotenax-kabeln, en brandsaker
varmekabel dar sjélva kabeln &g i ett
kopparror omslutet av oorganiskt material
som inte dldrades.

Den forsta varianten togs fram redan
1904 i Storbritannien men under senare
delen av 1950-talet borjade Pyrotenax-
kabeln vidareutvecklas till en varmeka-
bel. Denna anvéandes bland annat for att
avfrosta fartyg som gick i ishavet.

| Goteborgs hamn fick den frosta av
och varma oljeledningar. Mycket av den
kabel som monterades da finns fort-
farande kvar och fungerar an idag.

Infor att Ullevi skulle sta vard for
fotbolls-VM i juni 1958 lades varmekabel
under gréasplanen pa Ullevi i Goteborg.

— Det var den forsta kommersiella »

Jan Jonsson och Lasse Alsterberg ar mangariga medarbetare
pa tidigare Thorin & Thorin, numera nVent.




installationen av den storleken i Sverige,
sager Lasse. En battre reklamyta var
svar att hitta och den hade stor be-
tydelse for intresset for bade varmeka-
beln och Thorin & Thorin.

Under denna period fortsatter och
utokas samarbetet med brittiska foretag
och nya produkter uppfinns och utvecklas.

- Bengt var affarsmassigt smart, man ocksa se vilka mojligheter som
han s&g mojligheter och tog dem. Han fanns for komfortvarme i de svenska
anstallde ocksa ratt personer som kunde hemmen.
fa foretaget att véxa, séger Jan. Standardslingor med serieresistiv
varmekabel utvecklades och kompletta
system erbjods i fardiga férpackningar
som latt kunde kopas hos grossister. In-
struktionerna forenklades och nu visade
man istallet hur enkelt det var att install-
era. Atgarder som direkt resulterade i att
golvvarme blev allt mer populart och att
forsaljningsvolymerna okade starkt.

tens som lag hos foretaget.

- Eftersom Thorin & Thorin d& var
ensamma pa marknaden for varmekabel
kunde de kosta pa sig att vara lite hemli-
ga och komplexa, berattar Lasse.

Under slutet pa 80-talet gors ytterlig-
are satsningar och den kommersiella
delen av foretaget utvecklas. Nu borjade

Viarmekabeln slar igenom i hemmen
1964 far Thorin & Thorin agenturen for
Friedland, en tillverkare av elektriska dorr-
klockor. Det blev porten till elgrossist-
varlden och nu kunde en ny era paborjas.

Under 60—80-talen var Thorin & Thorin
det féretag man vande sig till nar det
gallde varmekabel. Déar fanns ett stort
tekniskt kunnande och all forsaljning var
teknikdriven.

| tjocka parmar fanns detaljerad
information om funktion och utforliga
instruktioner for installation, ndgot som
bade visade pé en avancerad produkt
men ocksa vittnade om vilken kompe-

Enklast Tankbara Losning

Det var i samband med denna fas
som Jan och Lasse, liksom flera av
dagens medarbetare pa nVent, borjade
pa foretaget.
— Det var en valdigt spannande tid,
vittnar bade Lasse och Jan om.
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Lasse Alst 9 ochan Jonsson ar overéns ’
om att det goda Samarbetet med bade
elinstallatrer och el§rossister har kraftigt -
bidragit till den stora framgangen for T2. I * -

1997 tog RAYCHEM fram en sjalvbe-
grénsande varmekabel med fokus pa
enkelhet. Den anvandes initialt bara
som frostskydd av vattenror. | Sverige
kallades den ETL, Enklast Tankbara
Losning. Fran denna kabel utvecklar
Thorin & Thorin konceptet och anpassar
det for komfortgolvvarme.

1996 lanseras bade varumarket T2
och den nya sjalvbegransande varme-
kabeln for golvvdrme - T2R6d. Under
90-talet blev |6sningar for golvvarme
bade enkla och lattillgangliga. Varmeka-
bel gick fran att vara en nischprodukt till
en standardprodukt som fanns hos alla
elgrossister.

— Grossisterna ar var plattform for
forsaljning och de har alltid tagit in vara
produkter. De ar stor del av foretagets
framgang och goda anseende, sédger
Lasse.

Uppkopta av RAYCHEM

Efter Bengt var det dags for den tredje
generationen att ta dver. Sonen Thom-
as valjer att starta eget medan sonen
Mikael driver Thorin & Thorin tills RAY-
CHEM koper upp foretaget 1998.

RAYCHEM var vid tiden for uppkopet
en stark, betydande leverantor inom
industrin, och de kopte en lika stark och
betydelsefull motsvarighet pa den kom-
mersiella marknaden.

Inom det svenska foretaget fanns en
god kultur, stor kraft och ménga goda
idéer, RAYCHEM arbetade pa samma
satt men globalt. Samma anda och in-
stallning till innovation gjorde samman-
slagningen till ett bra gifte. T2 utmarkte
sig genom att vara innovativa nar det
géllde paketering och kontakten med
grossister och elinstallatorer.

Kraft och fart pa viagen
Det var detta RAYCHEM gillade, kopte
och fortsatte satsa pa.

— Nar vi blev amerikanskagda hade T2
redan gjort en bra resa rent ekonomiskt,
med RAYCHEM fick vi resurser som
gjorde att vi kunde nd annu fler kunder
och volymerna okade, berattar Lasse.

— RAYCHEM gav oss ocksa kraft och
fart pa végen, vi fick stérre mojligheter
att utvecklas, sager Jan.

RAYCHEM behdll industrifokus medan

den svenska delen under namnet T2 drev
vidare den kommersiella marknaden
som riktade sig till elinstallatérer som
arbetade i bostader.

Produktlinjerna fér golvvarme som
idag finns inom RAYCHEM har alla sin
bakgrund hos Thorin & Thorin, det lilla
innovativa familjeféretaget. Det var i
Hindas idéerna till dessa foddes, idéer
som idag kommit att bli varldsledande
inom varmekabel.

Levande historia med familjar kansla
Att ga fran familjeforetag till global
koncern kan sopa undan alla spar av
ursprunget men pa kontoret i Molndal &r
historien annu levande i kulturen.

Flera medarbetare har varit med anda
sedan tiden i Hindas och man delar en
rik gemensam bakgrund och har manga
anekdoter fran forr. Under 80-90-talen
nar féretaget expanderade som mest
var det en intensiv tid for bade familj och
anstallda.

Hoga ambitioner och stora satsningar
ledde till hart arbete och spanningar men
ocksa stora framgéngar. Foretags-
kulturen odlades i en platt organisation
dér alla bidrog till farten.

Tillsammans arbetade man hért och
malinriktat, alltid med viljan att lever-
era losningar som uppfyllde elinstal-
latérernas behov.

Den starka gemenskapen strackte sig
aven utanfor arbetstiden och Thorin-
familjen bjod ofta personalen till sitt hem
for grillkvallar och middagar.

Thorin-andan finns kvar an idag och
det ar latt for nya manniskor att hdnga
péd och komma in i gemenskapen.

— Nar vi haft utlandska géster pa
besok har vi ofta fatt positiva kommen-
tarer om den trevliga familjara stamnin-
gen som rader, beréattar Lasse.

Service och relationer
Svenska elinstallatorer har alltid haft stort
fortroende for Thorin & Thorin och T2.

Pa foretaget har man alltid varit
lyhorda och tagit fram produkter som
passade deras och slutkundernas behov.

Genom att ta fram standardslingor
och gora dem latttillgangliga hos gross-
isterna kunde T2 forenkla anvandandet
och darmed ocksa elinstallatorens

vardag.

| slutet pa 80-talet néar den kommersi-
ella delen satte fart utvecklade T2 er-
bjudandet till elinstallatérerna genom att
anordna workshops och delta p4 méassor
med underhéllande och spannande
aktiviteter i montrarna.

| samband med lanseringen av T2R4d
utokades aktiviteterna ytterligare. Nu
valde man ocksa att byta bort séljarnas
klassiska kladsel med skjorta och kavaj
mot elinstallatorsklader, helroda precis
som T2Rad.

Detta gav dem en positiv kraft som
gjorde att de stack ut fran konkurrenter-
na och kom annu narmare sina kunder
som uppskattade initiativet.

020-nummer for joursamtal

— Nyckeln till framgang har alltid varit
foretagets goda relation med elinstal-
latorerna. Deras behov lagger grunden
for vart erbjudande.

Som exempel har var support ofta
gatt ut pa att I6sa problem och besvara
fragor om golv i allménhet snarare &én
bara tekniska frdgor om kabeln. Det
har gjort att vi fatt en stark position pa
marknaden, sager Lasse.

Men det har ocksa berott pa graden av
tillgénglighet pa servicen.

- Redan pa 90-talet inforde vi
020-nummer for joursamtal, ett for
proffs och ett for privatpersoner. Det &r
alltid oppet till 20:00 pa vardagar, och till
18:00 pa helgerna.

Att det funkar sé bra &r helt beroende
pa var personal och deras vilja att hdnga
med och ge bra service till vara kunder,
berattar Jan.

Nista steg, uppat framat

Aven om Lasse och Jan varit med sedan
mitten pa 80-talet blickar de bada framat
med stor forvantan.

— Vilever i en intressant tid nar
gammal teknik blir ny teknik genom
Okad elektrifiering av samhallet som till
exempel smarta hem, elbilar, fornybara
energikallor som solel. Man kan sédga att
el ar hett igen, sager Lasse.

— Att vi nu dessutom byter namn till
nVent kdnns ocksa spannande. Namnet
lagger fokus pa den langa tradition av
uppfinning och innovation som finns

inom foretaget vilket &r en bra grund for
vart fortsatta arbete att erbjuda smarta
och lattillgangliga losningar, avslutar
Jan.m

BRANDEN 1997 -
KATASTROFEN SOM KOM AV SIG

En natt, bara dagar efter lanseringen av
T2Rod, brann hela verksamhetens lokaler
i Hindas ner. Genast anordnades en
telefonkedja bland personalen

Kl 05:00 satt de alla hemma i koket
hemma hos Mikael Thorin, for att ldgga
upp en plan for hur man skulle skydda
elinstallatorernas arbeten.

Kl 08:00 meddelades leverantorerna for
att sdkerstalla tillgangen pa material
och planerade leveranser.

K1 09:00 borjade grossisterna fordela
sina lager mellan sina egna butiker,
vissa delade dessutom med sig till
konkurrenterna, allt for att inga elinstal-
latérer skulle sta utan varmekabel nar
de behovde den. Genom god foretags-
kultur, lojalitet och goda relationer med
béde kunder och leverantdrer kunde
brandens skador begransas.

VIKTIGA MILSTOLPAR

1934 Thorin & Thorin grundas i Hindas.
1957 Varmekabel installeras under
grasplanen pa Nya Ullevi.

1987 lanseras ETL, sjdlvbegransande
frostskyddskabel.

1996 lanseras varumarket T2 och den
sjalvbegransande varmekabeln T2Rad.
1997 lanseras T2Reflecta, isolerskiva
for golvvarme.

1998 lanseras QuickNet sjdlvhaftande
golvvarmematta.

2001 lanseras T2BI3, Sveriges nu mest
sélda golvvarmekabel.

2015 lanseras T2Green, golvvarmeka-
bel for l[agenergihus.

2016 lanseras RAYCHEM SENZ, golv-
vdrmetermostat med touchscreen.
2018 T2 blir RAYCHEM och foretaget
blir nVent.



Tony Brandt &r en av tio nvent Att SENZ golvvarmetermostat foljer grunden &r jag utbildad elektriker och nu-
utesiljare i Sverige. Sedan 2011 har med véra fardiga golvvarmeboxar blir mera ar jag faktiskt sa pass involverad i
han rest runt och métt kunder i distrikt en annan stor férandring. SENZ &r den projekten, dven rent praktiskt, att jag kan-
Ost och Stockholm. Men han gér ocksa bésta termostat vi har att erbjuda. Den ner att min elkompetens kan bevaras.
mycket annat. passar bade gamla och nya system

Nar du inte arbetar, vad gor du da?
. och &r latt att anvénda. Den kan enkelt _ Jaq &r valdiat i davb
Hur ser en vanlig dag pa jobbet for dig? ag ar valdigt intresserad av bygg-

N ] ) - programmeras att varma vid just de tider ekt qillar att b h
— Jag traffar dagligen elinstallatorer projext, gillar att renovera, bygga oc

da det behdvs, och pé sa sétt kan den ge . .
och grossistpersonal, for att prata om o 4 . 4 hitta smarta I6sningar. Har helrenoverat
mojlighet till energibesparing. <1 villa i princio sial h hall .
vara produktlésningar och diskutera varvilla I princip sjalv och haller nu pa

hur vi kan hjélpa dem. Oftast i elgros- Vad &r det basta med ditt arbete? med vart lantstélle .
sisternas butiker, men ibland gor jag — Att tréffa sd mycket folk, det ar olika Jag tycker det ar viktigt att vara
sambesok hos kunder tillsammans med manniskor varje dag noggrann och gillar att

grossisternas saljare. och olika kulturer pa "Fér jag tid 6ver vara paldst innan jag
Det blir ocksa en del arbetsplatsbesok olika arbetsplatser. . .. ger mig pa négot, sa
ute pa faltet i pAgaende projekt. Jobbet &r flexibelt och kor jag garna MC, jag hanger mycket i
Dessutom haller jag utbildningar, ofta mina arbetsuppgifter béde gamla och forum och letar tips pa
- . : ute hos grossister i deras lokaler. Det kan | Mycket varierade, det " n&tet. Som en bonus
handla om produktutbildning fér deras kan vara arbetsplats- nya modeller gor mitt intresse att
personal eller kurser for deras kunder, besck i byggbod pa jag héller mig uppdat-
alltsa elinstallatorer. morgonen och utbild- erad i mitt arbete nar

Jag haller ocksa Certified PRO-utbild- ning pé kontor under det galler aktuella
ningar dar behériga elinstallatorer far ut- eftermiddagen. byggregler och de senaste produkterna.

bildning i vara produkter och hur de ska Vad har du gjort tidigare? Fér jag tid Gver kor jag garna MC, bade
installeras. Efter avklarad Certified PRO — Salt belysning for inne- och utebruk gamla och nya modeller. m
kurs fér de ett certifikat som bland annat och arbetat hos en elgrossist i fem &r. |
innebar att de kan lamna en foérlangd
garanti pa de arbeten de utfor med vara
produkter.
Forutom det sa deltar jag pa méssor
och haller aktiviteter hos grossisterna
som minimassor och demonstration av
produkter.

Har du nagra tankar kring namnbytet,
nu nar T2 blir RAYCHEM?

— Eftersom RAYCHEM ar ett starkt var-
umarke over hela varlden gér vi fran det
lilla till det stora, fran svenskt till globalt.
Nu &r vi ju del av ett globalt foretag,
engelska ar vart foretagssprak och var
familj har blivit mycket storre.

) : Det &r roligt att ta del av alla idéer och

Vira siljare, var kundservice och var service : o:har. Det. 5 Kifmske produkter som finns inom koncernen.

idéer och engagemang som gor oss unika pa marknaden. Kanske kan vi hitta nagot fran ett annat
. 3 - - L . o . lan m vi kan utveckla och an

utbildad i hur en serieresitiv vairmekabel bast installeras? Fatt hjalp and s an utveckla och anpassa

A : 9 . for den svenska marknaden.
ringt in med fragor om golvvarmetermostater?
Och om forbattringarna av forpackning-
Vi har pratat lite med dem om deras roller och produkterna de arbetar med. For att ni ska fa lara kinna dem @nnu lite arna?
battre beréttar de ocksa vad de tycker om att gora nér de inte &r pa jobbet. Bakom yrkesfasaden gommer sig en hel | — Den stora forbéttringen &r den nya
delspannande kunskap och talanger. trumman som gor kabeln mycket |sttare
att rulla ut och anvanda. Trumman ar
gjord i plast och forpackningen gar latt
att ta isar nar den ska atervinnas. Tony Brandt, en av tio utesiljare pa nVent.

Text: Cia Lindau
Foto: Carolin Freiholtz

14 nvent nvent 15



Alltid redo att hjalpa till

KUNDSERVICE har sin bas pa kontoret i MoIndal. Kunderna som ringer hit ar allt fran konsumenter som behaver hjalp
med sin termostat till elinstallatorer som behdver stamma av nagot mitt under en installation. Kundservice fungerar
ocksa som teknisk innesilj. De tar emot order fran grossister och lamnar offerter till grossister, elinstallatorer och
elkonsulter i byggprojekt av olika storlek, bade nybyggen och renoveringar.

Niklas Isfeldt ger support &t Distrikt
Norr och Géteborg. Han bérjade pa
Thorin & Thorin redan 1986 och har nu
alltsa varit pa foretaget i mer an 31 &r.

I borjan arbetade han med att tillverka
varmekabel, sen som séljare pa industri-
sidan och nu ater pa den kommersiella
sidan med golvvarme och frostskydd.

Vilken @r den storsta fordelen med de
produkter ni arbetar med?

- Trygghet, att man kan lita pa produk-
terna, de haller alltid hogsta kvalitet.

T2 blir RAYCHEM, dina tankar om det?
— For mig som arbetat inom industrin

kanns RAYCHEM bara bra, det ar ett

varumadrke som star for god kvalitet och

Rickard Sellman har framst kontakt
med kunder i Distrikt Mitt och Stock-
holm. Han har en bakgrund inom livsme-
delsbranschen. 2003
ville han byta bransch.
- Min fiskekompis
Magnus Durell tipsade
om tjansten och min
butikserfarenhet var ett
valkommet tillskott.

Tankar om den nya
termostaten i for-
packningarna?

— SENZ &r kanon, jag
har flera sjalv! Bra att
den nu ligger i de fardi-

har mycket gott rykte.

Det basta med arbetet?

— Arbetskamraterna,
det ar ett bra gang och
vi har en familjar kdnsla
har. Men givetvis ocksa
all kontakt med kunder-
na, att hjalpa dem hitta
|6sningar och sakra upp
att de blir néjda. Man
kan saga att vi odlar
goda relationer pa var
avdelning.

hardrocksband som
haft manga interna-
tionella framgangar
och regelbundet akt
pa turnéer i Europa,
USA och Japan.
Jag spelar ocksa

i ett coverband

som heter Jericho
Brothers. Vi spelar
60-70-80-talsmusik,
en blandning av
Beatles, ABBA,

Fritidsintresse?
— En stor del av min fritid gér till
musik. Jag &r sangare i Dream Evil, ett

byta ut skdarmen dar processorn sitter.

Vad &r det basta med ditt arbete?

— Mina kollegor och all kundkontakt.
Ofta har vi mojlighet
att vara generosa
och ge vara kunder
lite mer och lite
battre service an vad
de forvantar sig, och
det ar valdigt roligt.

Foretagskulturen,
hur ar den?

— Det kanns
fortfarande som ett
familjeforetag tack
vare kulturen man

ga golvvarmeboxarna

s att fler anvandare far den automa-
tiskt. Vill man fa tillgang till sin termostat
via wifi kan man fa det genom att enkelt

SVERIGES ELINSTALLATORER HAR MED
HJALP AV T2 BIDRAGIT TILL ATT:

odlat genom éaren,
och att manga av mina kollegor haft
l&nga anstéliningar. Aven om vi &r en del

Iron Maiden och
liknande.m

av ett internationellt foretag kanns det
som vi ar mindre och tajtare. Alla hjalps
&t och arbetar tillsammans.

Fritidsintresse?

— Forutom fiske sé &r jag intresserad
av foto p& hobbyniva, det blir mycket
fiskebilder och bilder pa hav och natur.
Eftersom jag ar intresserad av teknik och
forsoker hanga med i utvecklingen, blir
det i mycket nordiga fotoprylar.

Men jag héller ocksa pa med musik
och har spelat dragspel och andra instru-
ment sedan jag var atta ar.

Framfor allt &r jag allmén sportnord.
En stor del av mitt liv har jag &gnat &t in-
nebandy, bdde som spelare och trénare.
Just nu &r det mycket langdékning med
fokus pa Vasaloppet. 50-arskris,
kanske? m

> rinnande vatten ar en sjalvklarhet aret runt i alla sommar- och fritidsstugor.
> vid renovering i villor och BRF, valjer 8-9 av 10 att samtidigt installera golvvarme.
> gora golvvarmen till ndgot som finns i de flesta hem.

Magnus Durell har hjslpt kunder
fran Distrikt Syd och Vést sedan 2002.
Han &ar utbildad elektriker i grunden men
har tidigare arbetat med markanlaggn-
ing som stenldaggning, asfaltering och
byggnation av trappor.

Vad skiljer er support fran andra lever-
antorer?

- Vi har under ménga ar skapat ett
stort fortroende for oss som foretag hos
véra kunder, vi gor alltid vart basta for att
hjalpa kunderna vilket gjort oss bra pa
att snabbt |6sa olika situationer.

Vad ar det basta med ditt arbete?

— Arbetet ar valdigt fritt och vari-
erande, allt fran kundsamtal till offerter,
skisser och rakna pa projekt. Men allra
bast ar folket omkring i var tajta och
hjalpsamma organisation.

Fritidsintresse?

— Mitt stora intresse ar fiske, framst
havsfiske med stora fiskar pa djupa
vatten, garna i Norge. Jag tavlingsfiskar
med Team Isola och har under aren tagit
hem nagra atravarda titlar.

Jag var den forste som fangade 100
olika arter i Sverige. 2012 fangade jag
den nast storsta fisk en svensk tagit
genom tiderna i hela varlden. Det var en
hakaring pa 824 kg, den var 4,20 m lang
och 2,40 m i omkrets och det skedde i
Trondheimsfjorden, Norge. m

Losningen ar nara

Aven SERVICEAVDELNINGEN finns i MdIndal. Kunderna &r elinstallatorer
fran foretag i alla storlekar, fastighetsigare och privatpersoner. Om nagot
med de installerade RAYCHEM-produkterna inte skulle fungera som det var
tankt ar det hit man vander sig. De hjalper till med felsokning, bade nar det
galler produktionsfel och installationsfel, hittar en losning och skickar ut
material eller tekniker. De samarbetar ocksa med servicepartners over hela
Norden, som ar redo att snabbt skicka ut tekniker nar helst det behovs.

Roland Larsson ir servicehandlaggare och &r forhallandevis ny pa foretaget, han
borjade 2017. | grunden &r han elektriker men har under 25 ar tidigare drivit ett foretag
som levererat industriportar.

Vilka fordelar ser du med de produkter ni arbetar med?

- Vart sortiment inom golvvarme bestar av valdigt tillforlitliga produkter med hog
kvalitet, god hallbarhet och l&nga garantier. Dessutom &r det ett utbud som vidareut-
vecklas och nya produkter ar pa gang. Att RAYCHEM &r sd stort och véletablerat ger
extra trygghet at kunderna.

Vad ar det basta med ditt arbete?

- Jag gillar att prata med kunder pa telefon,
framst for att det ar roligt att ge god support.
Vi forsoker alltid hélla oss ett stra vassare.
Som bonus far man héra manga intressanta
historier som stracker sig bortom sjélva
arendet och personen som ringer.

Fritidsintressen?

— Min fritid fordelas 50/50 mellan hastar och
handboll. Vi har en gard med egen hést och
boxar for uthyrning. Och bade min fru och
mina déttrar haller pa med handboll.

Att kora till traning och ridning, dka pa
matcher och tavlingar kraver ett stort engagemang fran oss som foraldrar. Tidigare
gick mycket tid at bara till logistik, darfér kdpte vi hastgarden och fick mer tid till
varandra. Nér jag far tid ver for mig sjély, tranar jag styrketréning pa Friskis gym. m

KONTAKT KUNDSERVICE/INNESALJ
Telefon: 031-335 58 00

E-post: SalesSE@nVent.com

Oppettider vardagar 07:30 - 16:30
Journummer: 020-210 100

Jourtider vardagar 6:00 - 20:00

Jourtider helger 9:00 - 18:00

KONTAKT SERVICE

Telefon: 031-335 58 00

E-post: SalesSE@nVent.com
Oppettider vardagar 07:30 - 16:30

Las mer om T2 blir RAYCHEM pa www.T2blirRAYCHEM.se




Varmekabel pa lager
— fran belgiska Leuven skickas

66 000 forpackningar T2Bla varje ar

Har du nagonsin tankt pa hur den varmekabel du anvander hamnar i Sverige? Var produkterna tillverkas? Och hur de
kommer till hyllorna hos grossisterna? Folj med pa besok hos nVents lager- och distributionsenhet i Leuven, det ar
harifran RAYCHEMS produkter levereras till de svenska grossisterna och foretagen.

Text: Cia Lindau
Foto: Patrick Hendrickx

nVent har tre lager som forser hela
varlden med produkter inom segmentet
Thermal, det vill saga produkter inom
golvvarme, varmhalining och frostskydd.
Ett av dem ligger i Leuven 2,6 mil utanfor
Belgiens huvudstad Bryssel, de tva andra
ligger i San Fransisco, USA och Shang-
hai, Kina. Det &r fran lagret i Leuven
produkterna levereras till Sverige, ovriga

Europa, Mellandstern och Afrika. Har
finns ocksa ekonomifunktion, support
och kundservice som betjanar den
europeiska marknaden, forutom de ryska
och svenska marknaderna som har egna
organisationer.

Anledningen till att den svenska mark-
naden har en egen supportorganisation
ar historisk. Tidigare fanns ett Skandina-

viskt lager i Hindas, men 2004 flyttades
dess verksamhet till Leuven. Eftersom
den svenska marknaden var sa stor fick
den nationella supporten och kundser-
vicen bli kvar, det ar den avdelning som
idag finns i MéIndal utanfor Goteborg.

Stark svensk marknad
Gert Van den Vonder, operativ chef
pa nVent Logistik och lager i Leuven

beskriver T2 som ett "Scandinavian driv-
en brand”, ett vélkant och framgéngsrikt
varumarke som drivits av den skandina-
viska marknaden.

— Vi har valdigt tat kontakt och god
relation med de svenska kunderna.

Varje ar levereras ca 66 000 for-
packningar T2Bl& golvvarme fran lagret
i Leuven, 64 % av dem gar till Sverige. Av
QuickNet levereras 38 000 férpackningar
per ar, 40 % av dem till Sverige.

— Med tanke pa att vi levererar en
nischprodukt, inte en snabbrorlig
konsumentprodukt, ar dessa siffror
imponerande, menar han.

For att mota den svenska marknadens
behov lagerhalls alltid ett brett urval
av denna kategori produkter i Leuven.
Leveranserna till Sverige gar dagligen
och om en order kommer innan kl 12:00
skickas den samma dag. Gert beréattar
att lagret till och med har en packstation
som enbart ar avsedd for att serva skan-
dinaviska kunder. Dar finns detaljerade
instruktioner for specifika kunder och de-
ras onskemal angéende till exempel dag
och tid for 6nskad leverans, markning
av gods och val av palltyp, allt for att
kunna ge sa god och snabb service som
mojligt.

Valkommet namnbyte

For europeiska kunder ar RAYCHEM vad
T2 ar for svenska kunder. Att produk-
terna nu far samma varumarke pa for-
packningarna innebér fordelar for bade
kunder och logistik.

- Jag har ldnge arbetat for att minska
antalet varianter av artiklar, séager Gert.

OM NVENT LOGISTIK OCH LAGER | LEUVEN

Hdglager yta: 2 550 m?
Hdglager hojd: 12,2 m
Antal pallplatser: 3300
Antal hyllplatser: 15000

Forpackningarna innehaller samma
produkt med samma kvalitet, de har
bara haft olika namn och design. Genom
sammanslagningen har antalet artiklar
minskat och véart arbete har kunnat
effektiviseras. Det betyder ocksé att den
totala lagertillgangen pa varje enskild
produkt ar storre eftersom de nu ar sam-
ma och kan skickas till vilkken marknad
som helst, fortsatter han och menar att
det Okar servicegraden for kunderna.

Hakan Persson, Innesalj- och service-
chef pa nVent i MoIndal haller med.

— Tack vare sammanslagningen har vi
nu en storre frihet att leverera vara pro-
dukter och kan snabbare tillgodose vara
kunders 6nskemal Gver hela Norden,
sager han.

Effektiv lagerhantering

Av det sortiment som finns pa lager i
Leuven kommer 65 % fran Raychems
egen tillverkning i Union City, USA och
Suzhou, Kina. 35 % kommer fran globala
leverantorer. Det finns ocksa en fabrik i
Polen som producerar elskap.

Fran dessa fabriker levereras varje
vecka tva containers med produkter for
golvvarme till Leuven. Arbetet att lossa
och stélla in produkterna pé sin lager-
plats tar tre timmar.

| lagerhyllorna lastas de in frén ena
sidan och plockas ut fran den andra sa
att de tva aktiviteterna inte stor varandra.
Detta ar bara ett exempel pa hur lagret
och arbetsprocesserna ar organiserade
efter lean management.

Tack vare noga genomténkta rutiner
har man ett effektivt flode och en saker

arbetsplats. Varje dag gors dessutom
rutinmassiga kontroller for att sakerstalla
att allt fungerar som det ska och att inga
avvikelser forekommer.

Miljo och sakerhet

Overallt p& lagret finns tydlig informa-
tion om hur man ska bete sig ndr man
befinner sig dar vare man &r anstélld
eller besokare, hur man ska utfora sina
arbetsuppgifter, vilka sdkerhetsatgarder
man ska vidta och sa vidare.

— Eftersom en stor del av arbetet har
kraver kniv for att skara upp plast, 6ppna
kartonger och liknande s& anvander vi till
95 % sakerhetsknivar med en s3 kallad
dédmansgrepp-funktion, berattar Gert.
Godshantering generar ofta en stor
mangd spillmaterial fran emballage. |
Leuven atervinns allt spillmaterial och
gamla pallar séljs vidare for dteranvand-
ning.

Miljoténket gar ocksa igenom i
resten av anlaggningen, belysningen
pa alla kontor styrs av rorelsedetektor-
er, regnvatten anvands for att spola i
toaletterna och pa alla rutor finns en
skyddande solfilm som minskar behovet
av luftkonditionering och darmed ocksa
elkostnaden.

Tittar man sig omkring i lokalen ar den
valdigt ren och stadad, allt ligger pa sin
plats och inget damm syns i hdrnen.

— Nar vi far besok av kunder &r det
faktiskt nagot de brukar papeka. D&
brukar jag kontra med att om lagret ar
rent och snyggt sa ar ocksa resten av
verksamheten ocksa det, sdger
Gert nojt.m

IMPONERANDE FAKTA

Total langd av T2BIa varmekabel som lagerhalls
for den svenska marknaden ar 470 km, det mot-
svarar strackan mellan Mdlndal och Stockholm.

Total langd av QuickNet som lagerhalls &r 1200
km, det motsvarar strackan mellan MdIndal och
Leuven.

Artiklar i lager: 2500

Artiklar i bestallningssortiment: 10 000

Antal anstéllda: 24

Antal skift: 2 (06:00-14:00, 14:00-22:00
Gert Van den Vonder ir operativ chef pa nVent : , = : ,ﬁmal truckar: 6 fran svenska BT (numera en del av Toyota)
Logistik och lager i Leuven. Han birjade har redan |8 - e Oppettider: Alla veckodagar, dven roda forutom 1/1 och 25/12
1997 och firade forra aret 20 ar inom foretaget. AR :

Varje timme, dygnet runt, ret om, installeras
43 meter T2R6d golvvarmekabel i Sverige.



CeraPro 11 W/m UTAN termostat
MED fastmaterial

89 485 01
89 485 02
89 485 03
89 485 04
89 485 05
89 485 06
89 485 07
89 485 08

Artikel
CeraPro
CeraPro
CeraPro
CeraPro
CeraPro
CeraPro
CeraPro
CeraPro

Langd
14m
2T m
28m
35m
43 m
57 m
71Tm
100 m

Effekt
160 W
240 W
320 W
400 W
475 W
635 W
800 W
1140 W

T2BIla-10 (10 W/m) vdarmekabelpaket
MED digital termostat och tillbehor

89 486 01
89 486 22
89 486 02
89 486 24
89 486 03
89 486 04
89 486 05
89 486 06
89 486 07
89 486 08
89 486 09
89486 10
89 486 12
89 486 14
89 486 16
89 486 18
89 486 20
89 486 00

89 462 50
89 462 51
89 462 60
89 462 81
89 462 84
89 462 85

Artikel

T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10
T2BIa-10

Effekt
10m 100W
15m 150 W
20m 200W
25m 250 W
30m 305W
40m 400 W
50m 505W
60m 605W
70m 700 W
80m 805W
90m 890W
101 m 1010 W
121m 1215W
142m 1420W
160m 1600 W
180m 1800 W
200m 2000W

T2BI&-10 utan term. 101 m 1010 W

Artikel

Reflecta isolerskivor for T2R6d

Reflecta-sats 3,12 m?
Reflecta-sats 0,944 m?
Reflecta vandskivesats 6 st
Reflecta lim, 18 kg ca 6+6 m?
Reflecta Primer 1 kg, till ca 6 m?
Reflecta Primer 5 kg, till ca 30 m?

QuickNet-90 (90 W/m?) golvvarmematta

89 484 01
89484 15
89 484 02
8948416
89 484 03
89484 17
89 484 04
8948418
89 484 05
89 484 06
89 484 07
89 484 08
89 484 09
8948410
89484 12

89 484 00

m/ént

MED termostat

Artikel
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90
QuickNet-90

QuickNet-90

utan termostat

Storlek Effekt
1,0m?2 90w

1,5m? 135W
20m2 180 W
25m?2 225W
30m? 275W
35m2 320W
40m? 360 W
45m2 410 W
50m? 455W
6,0m? 545W
70m? 630 W
80m?2 725W
9,0m2 800 W
10,0 m2 915 W

12,0m2 1100 W

100m2 915 W

FRAN
JANUARI
2018

Nytt e-nr

89 405 01
89 405 02
89 405 03
89 405 04
89 405 05
89 405 06
89 405 07
89 405 08

FRAN

JULI

2018
Nytt e-nr
89 406 01
89 406 22
89 406 02
89 406 24
89 406 03
89 406 04
89 406 05
89 406 06
89 406 07
89 406 08
89 406 09
89 406 10
89 406 12
89 406 14
89 406 16
89 406 18
89 406 20
89 406 00

FRAN
JULI
2018

Nytt e-nr

89 462 40
89 462 41
Oférandrat
Oforandrat
Oforandrat
Oférandrat

FRAN
OKT/NOV
2018

Nytt e-nr

89 404 01
89 404 15
89 404 02
89 404 16
89 404 03
89 40417
89 404 04
8940418
89 404 05
89 404 06
89 404 07
89 404 08
89 404 09
89 404 10
89404 12

89 404 00

8581501
8581515
85802 48
8581570
8581571
85815 66
8581568
8581569

Termostater for golvvdarme

Artikel

TE analog termostat
NRG-DM, IP21, P-vit
Raychem GreenLeaf, IP21, svart

Raychem SENZ, IP21, vit och svart

Raychem SENZ WIFI, IP21, vit och svart

Raychem SENZ packningssats till IP44
Raychem SENZ metallfront, Exxact
Raychem SENZ antracitfront, Exxact

T2Bla-20 (20 W/m) varmekabelpaket

89 486 32
89 486 34
89 486 36
89 486 38
89 486 40
89 486 42
89 486 44
89 486 46
89 486 48
89 486 50
89 486 52
89 486 54
89 486 30

T2Rod varmekabelpaket
MED termostat och tillbehor

8946212
89462 13
89 462 14
89462 15
89 462 16
89462 18
89 462 20
89 462 22
89 462 24

MED termostat och tillbehor

Artikel
T2Bl&-20
T2BIa-20
T2BI&-20
T2Bla-20
T2BI&-20
T2BIa-20
T2BI&-20
T2BIa-20
T2BIa-20
T2Bla-20
T2BIa-20
T2BIa-20
T2BIa-20
T2BIa-20

Artikel
T2Rod
T2Rod
T2Rod
T2Ra&d
T2Rod
T2Rod
T2Rod
T2Rad
T2Rdd

1Tm
14 m
18 m
21m
28m
35m
43 m
50m
57 m
63 m
71m
86m

Effekt
205 W
285 W
355 W
435 W
575 W
720 W
845 W
980 W
17130 W
1270 W
1435 W
1710 W

10Tm 2015W
115m 2300 W
T2BI&-20 utan term. 101 m 2015W

16m
23m
30m
37m
44 m
58 m
72m
86m
1700 m

Effekt*
160 W
230 W
300 W
440 W
480 W
580 W
720 W
860 W
1000 W

FRAN
JANUARI
2018

Nytt e-nr

8581514
8581565
Oférandrat
Oforandrat
Ofdrandrat
Oforandrat
Oforandrat
Oforandrat

Nytt e-nr

89 406 31
89 406 32
89 406 33
89 406 34
89 406 36
89 406 38
89 406 40
89 406 42
89 406 44
89 406 46
89 406 48
89 406 50
89 406 52
89 406 54
89 406 30

Nytt e-nr

89 462 30
89 462 31
89 462 32
89 462 33
89 462 34
89 462 35
89 462 36
89 462 37
89 462 38

* Angiven ca effekt vid cc-avstand 100 mm och forldggning i 15 mm

avjamningsmassa under klinker

QuickNet-160 (160 W/m?) golvvarmematta

89 484 20
89 484 21
89 484 22
89 484 23
89 484 24
89 484 25
89 484 26
89 484 27
89 484 28
89 484 29
89 484 30
89 484 31
89 484 32
89 484 33

MED termostat

Artikel

QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160
QuickNet-160

Storlek

Effekt

1,0m2 160 W
1,5m2 240 W
20m2 320W
2,5m2 400 W
30m2 475W
35m? 565W
40m2 635W
45m2 720W
50m? 805W
60m2 935W
70m2 1140 W
80m2 1285W
9,0m? 1440 W
10,0 m2 1600 W 89 404 33

Nytt e-nr

89 404 20
89 404 21
89 404 22
89 404 23
89 404 24
89 404 25
89 404 26
89 404 27
89 404 28
89 404 29
89 404 30
89 404 31
89 404 32
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